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HISTORIA
HIPO TRADE SERVICES 2005 SL supone la consolidación empresarial de una
trayectoria familiar vinculada al mundo del transporte, construcción y
excavación. Para entender los orígenes de la sociedad HIPO TRADE SERVICES
2005 SL hay que remontarse a la historia de su fundador Higinio JIMENEZ
LOPEZ, nacido 11 de Enero de 1911 (JAEN) siendo actualmente la tercera
generación.

Somos una sociedad española, de capital 100% español e independiente
orientada a servicios de compra-venta de maquinaria de obra pública, de
minería, vehículos 4x4 blindados y ambulancias básicas nuevas y usadas. 

Brindamos servicios de asesoría especializada para nuevos proyectos de obras,
de compra, post-venta y en algún caso de alquiler de maquinaria usada y semi-
nueva para nuestros clientes. La empresa se fundó en 2005 como empresa de
compra y venta de maquinaria usada, semi-nueva y como consultora de
crecimiento nacional e internacional en este sector.



SOBRE NOSOTROS

Nuestro objetivo principal, como empresa, es proveer, implementar e implicarnos
en la venta y en la compra de nuestros productos para satisfacer las necesidades
de nuestros clientes de manera efectiva y urgente con los mejores precios del
mercado, siendo estos los más y competitivos a nivel internacional.

El potencial basándonos en nuestra experiencia es la de brindar soluciones
prácticas y efectivas de problemas complejos, dentro de diferentes proyectos
operativos de alto nivel, para llegar con éxito cumpliendo con los objetivos
requeridos por nuestros clientes.

HIPO TRADE SERVICES 2005 SL incluye asesoría de negocios, soluciones y análisis,
soporte de venta y marketing, con informes precisos para nuestros clientes que
requieran actualizar sus vehículos, maquinaria, tanto en la venta, en la compra y
renovación, dando paso a la excelencia operativa y minimizando costos y
maximizando el beneficio de los proyectos de nuestros clientes finales a nivel
nacional e internacional.

Referente a nuestra experiencia, una de las más exitosas y por encima de 3,5M/$,
fue la compra de ochenta unidades tractoras MERCEDES BENZ 1835 SK usadas,
más treinta y cinco unidades de remolques frigoríficos de la marca THERMOKING
SVIII de la sociedad TRASMEDITERRANEA. Se negoció la operativa entre El Puerto
de Santa María y Madrid, fue muy satisfactoria, cerrando esta operación que se
culminó vendiendo los vehículos a nuestro cliente de Arabia Saudí (KSA) los
mismos que representaban a la COCA-COLA.

Otra operativa fue la venta de una planta completa de machaqueo y cribado de la
marca KPI-JCI de nuestro proveedor de Estados Unidos (USA) por el valor de
1,8M/$ para nuestro cliente de GUINEA ECUATORIAL. Actualmente y gracias a ello,
tenemos una relación especial y seguimos trabajando con fluidez y confianza con
ambas sociedades.



Nuestra
Especialidad
Maquinas Sideboom para proyectos de pipeline en Oriente Medio
nueva y usada. 
Maquinaria obra pública para clientes europeos nueva y usada. 
Maquinaria de minería para clientes de Sudamérica y África nueva y
usada. 
Vehículos 4x4 Pick-up y Blindados para clientes gubernamentales y
privados.
Ambulancias básicas para nuestros clientes de Sudamérica y África
nueva y usada. 



 NUESTRAS AGENCIAS DE
ADUANAS Y TRANSITARIOS

Mediterranea Forwarding –VALENCIA (ES) 
Guiex SL –BARCELONA (ES) 
Mesa-Roro –ROTTERDAM (NL) 
Mario Lanzoni –ARGENTINA (ARG) 

Gracias a nuestros 18 años de experiencia controlamos todos los trámites
administrativos y la jurisprudencia aduanera de las gestiones de comercio
internacional que representan nuestra actividad.
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